
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Wir suchen für den Standort Heidenheim in Vollzeit einen 

Key Account Manager Vertrieb Premium international (m/w/d) 

 
Ihre Aufgaben: 

 

• Aufbau von strategischen und langfristigen Geschäftsbeziehungen mit bestehenden und potenziellen Kunden 

• Umsetzung von Vertriebs- und Marketingstrategien 

• Regelmäßige Kundenbesuche und kompetente Beratung der Kunden - erster Ansprechpartner für den Kunden vor Ort 

• Regelmäßige Berichtserstattung an die Vertriebsleitung  

• Schnittstelle zwischen Kunden und Innendienst - Organisation von gemeinsamen Auftritten beim Kunden 

• Teilnahme an Messen und anderen Veranstaltungen 

• Betreuung der Kunden auch außerhalb der normalen Arbeitszeit 

• Bei Bedarf Abstimmung und Koordination der Aufgaben mit den Vertriebsleitungen der anderen Betriebe in der Edelmann Group  

• Markt- und Wettbewerbsbeobachtung 

 

Ihr Profil: 

 

• Abgeschlossene kaufmännische/technische Ausbildung oder BWL-Studium 

• Gute EDV-Kenntnisse (MS-Office) 

• Grundkenntnisse in SAP 

• Verhandlungssichere Sprachkenntnisse (Deutsch, Englisch) in Wort und Schrift 

• Sicherheit in Akquise und Vertragsabschluss  

• Kommunikations- und Verhandlungsgeschick - souveränes Auftreten 

• Mehrjährige Erfahrung im Vertrieb mit Großkunden 

• Gute Marktkenntnisse 

• Fachwissen im Bereich Verpackung 

• Fähigkeit zum Selbstmanagement 

• Pünktlichkeit, Zuverlässigkeit und Teamfähigkeit 

• Hohe Reisebereitschaft – Führerschein 

 

Spricht Sie diese abwechslungsreiche und verantwortungsvolle Tätigkeit in einem internationalen agierenden Unternehmen an? Dann 

freuen wir uns auf Ihre Bewerbung an Frau Alina Iannaccone, career@edelmann-group.com. 

 

 

   


